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エルエス・パートナーズ株式会社 

http://www.ls-partners.com/ 

 新興国ビジネス進出支援コンサルティングを行う、エルエス・パートナーズ株式会社（本社：東京都新宿区

／代表：松野 小百合）は、インドムンバイにて日本法人を対象としたレンタルオフィス事業を2013年5月より

開始いたします。 

 

 商業圏が特定エリアに集中している中国と異なり、インドでは商業地区が東西南北に広く分布しています。

そのためシェアの獲得が他の新興国よりも難しく、進出拠点をどこに置くかが重要な戦略の一つとなります。 

 

 世界40か国100社近くの提携先企業と共に、日本企業の新興国進出をサポートしている当社では、インド

進出において、下記3つの理由から、最初の進出拠点としてムンバイを推奨しております。 
  

 １．人口が400万を超える巨大都市Tier1[*1]の一つであること 

 ２．映画地区ボリウッドにも近く、芸能関係者を中心とした富裕層が多いこと 

 ３．2,000万人以上といわれる印僑[*2]ネットワークの拠点の一つであること（環アラビア海経済圏） 
  

 そこで当社では国内企業のムンバイへの進出支援策として、現地でのレンタルオフィス事業を新たに展開

いたします。オフィスはムンバイ国際空港のすぐそばで、飛行機でも国内外へスムーズに移動可能、ムンバ

イ都心部にも車で向かえる好立地に位置しています。また、オプションサービスとして、訪問アポイントの取

得や商談動向なども提供することが可能で、国内企業のムンバイ進出を様々な角度からサポートする予定

です。今後は年内で20社の利用を目指します。 
 

[*1] Tier1地区：インドでは人口や経済規模に応じてTier1からTier4の4つの都市に分類される。Tier1は人口400万人を超える都市で、ムンバイやデリー

など8都市が該当する。 

[*2] 印僑：華僑に対しての造語で、インド国外に在住するインド人の総称。2,000万人以上存在するとされ、独自のネットワークを築いている。その多くが

中東・アフリカ地区に居住しており、ムンバイは輸出入の重要拠点の一つとなっている。 

 

新興国ビジネスリサーチ＆コンサルティング 

新興国進出支援のエルエス・パートナーズ 

印・ムンバイにてレンタルオフィス事業を開始 
～進出都市にムンバイを選ぶべき3つの理由とは～ 

項目 料金例 

訪問アポイント取得 30,000円～／1件 

アポイントリスト作成 10,000円～／1件 

商談資料作成（翻訳代込） 10,000円～／1ページ 

商談同行 100,000円～／日 

交渉同行 100,000円～／日 

取引先管理 
（連絡窓口、各種調整業務） 

200,000円～／月 

現地人材採用 要相談 

会社設立支援 要相談 

サービス名 プラン内容 利用時間 

レンタルオフィス 

・インターネット 
・固定電話（専用回線） 
・ＦＡＸ 
・印刷機 
・郵便受け取り 
・受付代行サービス 
・会議室（別費用） 

10:00 – 18:00 

オフィス住所： A-204, Citipoint, J.B. Nagar, Andheri Kurla Link Road Andheri (East), Mumbai - 400 059, India 

各種サービスの詳細は右記URLからご参照いただけます：http://www.ls-partners.com/office/index.html 
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【報道関係者からのお問い合わせ先】  

エルエス・パートナーズ株式会社  担当：原田  

TEL: 03-5919-1163   FAX: 03-6273-1588 

info@ls-partners.com 

http://www.ls-partners.com 

＜会社概要＞ 

会社名 エルエス・パートナーズ株式会社 

代表者 松野 小百合 

設立 2009年9月 

住所 〒160-0004  新宿区四谷1-18 オオノヤビル6階 

電話番号 03-5919-1163 

FAX番号 03-6273-1588 

URL http://www.ls-partners.com/ 

事業内容 海外進出コンサルティング 

 海外市場調査 マーケティング 

 国内外市場における日本ブランド普及のための市場調査、コンサルティング事業 

 国内外市場における新規事業参入支援事業 

 国内外市場におけるビジネス関連の記事・書籍の執筆や出版、データベース整備事業 

 ビジネス・マッチング事業 

代表取締役社長兼CEO  松野 小百合 

生年月日 1978年10月5日 

出身地 福岡県北九州市 

出身校 九州大学大学院 

趣味 ジョギング、料理 

尊敬する人物 ネルソン・マンデラ 

座右の銘 「あきらめない」 

【読者からのお問い合わせ先】 

エルエス・パートナーズ株式会社   

ＴＥＬ：03-5919-1163 

九州大学大学院を卒業後、国連国際機関、ドイツ政府系研究機関にて、途上国の平和構築やコミニティ開発
等の調査やコンサルティング業務に従事。 

帰国後は、外資コンサルティングファーム等にて組織人事コンサルティング、およびマーケット調査業務を経験。 

2009年9月、エルエス・パートナーズ株式会社を設立。 

 

 

＜過去のメディア出演＞ 

・船井総合研究所「海外進出をコンサルティング」 
・MSN産経ニュース「インド進出目指す企業をPR会議で後押し」 
・インド雑誌「Perfect Woman」  
・Yahoo！ニュース、ライブドア配信「海外進出はインドをベースにアフリカを展望する」 
・MSN産経ニュース「キラリわが社の商品・サービス」 
・WorldinvestorTV「新興国で活躍する女性たち」 
・「財界九州」(3月号)掲載 

・「日経トップリーダー」2012年3月号 特集「オーナー経営者、インドに挑む」 
・読売Online「第25回 インド攻略 残り時間は1年」 
・日経新聞「九州のファンド・地銀、企業の海外進出支援を強化」 
 

 

※エルエス・パートナーズではFacebook／Twitterでも新興国の情報を随時更新中です！ 

Facebook：http://www.facebook.com/LSpartners 

Twitter： https://twitter.com/LS_Partners 

 

※各種メディア様へ、新興国（特にインド）の最新情報のご提供やコメント提供も可能です。 

お気軽にお問合せください。  
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